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Казахстан в цифрах 

Общий объём рынка  GDS ~ 5,5М 
сегментов; 

• Ежегодный прирост в среднем 6%. 
 

Количество агентств ~ 1000: 

• 95% малый и средний бизнес. 
 

Количество активных IATA агентств 100  

(BSP KZ-KG): 

• Минимальная банковская гарантия 100К  

USD; 

• Консолидация продаж в топ-10 

агентствах (55% рынка); 

• Топ-10 не имеют 100% покрытия по 

банковским гарантиям . 

Online VS Offline: 

• 30% online; 

• 70% offline. 



Почему ТКП ЦА 
Было: 

• Текущие модели взаиморасчетов 
накладывают непосильную нагрузку на 
агентов, при этом  
не гарантируется 100% покрытие рисков 
перевозчика ; 

• Удорожание стоимости услуги для конечного 
потребителя за счет многоуровневых 
сервисных сборов; 

• Искусственная конкуренция. 
 

Стало: 

• 100% покрытие рисков для авиакомпаний; 

• Возможность снижения расходов на 
дистрибуцию;  

• Снижение финансовой нагрузки на агентства 
малого бизнеса и конечного потребителя; 

• Свободная конкуренция. 

 



Составляющие успеха 

 

10% локального рынка к концу 2020 г. 
 

   Первый для ТКП зарубежный рынок  

   с локализацией расчетов в национальной 

   валюте   

Готовая к запуску платформа с полным 

аутсорсингом функционала ТКП; 

Менеджмент с более чем 20-ти летним          

опытом на рынке; 



Схема взаимодействия 
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БЛАГОДАРИМ ЗА ВНИМАНИЕ ! 


